
Kaufleute für Versicherungen und Finanzen im Vertrieb (m/w/d)

Aufgaben
•• 	 Erfahrene Kollegen (m/w/d) vermitteln Ihnen ausführliches Wissen zu unseren Produkten und Leistungen	
••	 Sie erlernen alles, was es über Beratung und Vertrieb zu wissen gibt
••	 Das Erlernte wenden Sie direkt praktisch an, indem Sie Kundentermine zur Beratung und Betreuung 
	 unserer Kunden wahrnehmen
••	 Darüber hinaus erstellen Sie Neu- und Bestandsangebote auf Basis der Analyse des individuellen 
	 Versicherungsbedarfes unserer Kunden

Anforderungen
••	 Basis Ihres Erfolgs ist eine gute mittlere Reife, Fachhochschulreife oder das Abitur
••	 Neben Vertriebsaffinität zählen Kommunikations- und Argumentationsstärke zu Ihren persönlichen 
	 Eigenschaften
••	 Interesse an der Beratung und Betreuung von Kunden ist für Sie so selbstverständlich wie selbstständiges 	
	 und eigenverantwortliches Arbeiten mit Leistungsbereitschaft und Engagement
••	 Der PKW-Führerschein Klasse B, sowie die mit den Kundenbesuchen einhergehende Reisebereitschaft, 		
	 runden Ihr Profil ab

Wir bieten Ihnen…
••	 Überdurchschnittlich hohe Vergütung nach dem Tarifvertrag für die private Versicherungswirtschaft 
	 inklusive Urlaubs- und Weihnachtsgeld:
	 1. Jahr: 	 1.070 EUR
	 2. Jahr: 	 1.145 EUR
	 3. Jahr: 	 1.230 EUR  (Stand: Juni 2021)
••	 38h-Woche und flexible Arbeitszeiten
•• 	 30 Tage Urlaub pro Jahr
•• 	 Zeitgemäße Ausstattung mit Dienstwagen und technischen Arbeitsmitteln (IPad, IPhone, Notebook)
•• 	 Zahlreiche Entwicklungs- und Weiterbildungsmöglichkeiten
•• 	 Harmonisches Betriebsklima
•• 	 Betriebliche Altersvorsorge


